
月份 日 一 二 三 四 五 六
7 月 日期 6 7 8 9 10 11                                 

上午 訓練處 訓練處 訓練處 訓練處 訓練處 1

下午 市場見習

日期 12 13 14 15 16 17 18

上午 單位介紹 產險行銷
車火險預約

單
銷售流程

客戶服務~

信用卡、開

戶

2

下午 市場見習

日期 19 20 21 22 23 24 25

上午
銷售流程~

約訪客戶

銷售流程~

約訪客戶~

練功房

銷售流程~

如何導入需

求分析

銷售流程~

開口畫需求

銷售流程~

開口畫需求

~練功房

3

下午 市場見習

日期 26 27 28 29 30 31 1

上午
銷售流程~

醫療需求

銷售流程~

醫療需求~

練功房

商品教育~

保障型商品

~行銷觀念

商品教育~

保障型商品

~手術、住

院實支實

付。

商品教育~

保障型商品

~手術、住

院實支實付

~ 練功房

4

下午 市場見習

日期 2 3 4 5 6 7 8

上午
客戶服務~

認識房貸

客戶服務~

一般保戶服

務

客戶服務~

一般保戶服

務~VIP尊

榮服務

客戶服務~

收費篇1

客戶服務~

收費篇2
5

下午 市場見習

日期 9 10 11 12 13 14 15

上午
客戶服務~

收費篇2

客戶服務~

收費篇2

職域開拓~

職域拓與實

務操作

職域開拓~

校園經營

人事制度~

新人人事制

度

6

下午

日期 16 17 18 19 20 21 22

上午
客戶服務~

保全篇

客戶服務~

理賠篇

人事制度~

增員概念

人事制度~

增員利益
學期報告 7

下午

日期 23 24 25 26 27 28 29

上午
28,000關

鍵數字

80/20

人生歷程

Young

高登計劃

證照輔導

與服務資格

行動服務

資格認證
8

下午

國泰人壽 南投縣分公司 109年暑期實習課程表

8月

市場見習

市場見習

市場見習


